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MpoparkeH acUCTEHT
NonHo paboTHO Bpeme
Nokaymja: Palma Mall Tetoso
Mopaaun npolwunpyBakse Ha paboTaTa, Makc OnTuka bapa MperctaBHULM 3a npogaxK6ba - 3 nosuuuu. Ce
6apaaT eHTy3MjacTW, OArOBOPHMU Jlyfe KoM ja cakaaT cBojaTa paboTa, paboTHOTO MECTO € CO MOJIHO
paboTHO Bpeme.

Onuc

Nnueto ke Buae oAroBOpHO 3a CUTE NPOAANKHN aKTUBHOCTU, O, MOMEHTOT Ha MPBUOT KOHTAKT CO
KMEHTOT A0 KPajoT Ha NPOLLecoT Ha Npoaaxkba u HeroBaTta NocTNpoAaXkHa ycayra. MNpuaoHeceTe 3a
pacToT Ha 6a3aTa Ha KAMEHTM HA KOMNAHWjaTa, cCOPaboTyBajTe CO LLEMOT NPOAAXKEH NEPCOHanN u
apyruTe ogaenu, 3a ga obesbeagute nogobpa ycnyra 3a KAMeHTUTE.

OpgrosopHoCT

- Ycnyra 3a KIMEHTU M KOHCYATaUUK

- CoBnagyBare Ha TEXHWMYKU NPOAaXKHM BELUTUHM, KaKO M CMOCOBHOCT 3a yuYehe Ha Npou3BoauTe Ha
KOMMaHujaTa 3a Aa ce 0b6e3beamn KBaIMTETHA ycyra

- KomyHMKauuja co meHayepoT Ha NpoAaBHMLATa 33 KOOPAMHUPaHE Ha MECEYHMOT NAaH U LEenuTe,
AedVHMpPaHN 04 MeHaLepoT Ha NpoAaBHMLATa

- AKTMBHO y4yecTByBaaT BO CNPOBeAyBatbeTO Ha MapPKETMHT NJIaHOT Ha KoMMaHujaTa BO NpoAaBHULATa
- EBMAEHTMpParbe Ha TOYHU NoAaToLM BO BPCKA CO pa3anyHuM baparba/Hapayukn KoM MosKe Aa rm aocrasat
KNMEHTUTE 0,0 KOMMaHuMjaTa.

- v paszbupa 1 rm NnpMMmeHyBa cuTe NOJIUTUKN, NPoLLeayPU U eTUUYKM KOAEKC Ha KOMMaHujaTa

Hve Hyaume

- KOHKypeHTHa nniaTta + 60HycK

- CoBpemeHu ycnoBu 3a paboTa

- MpwujaTHa paboTHa atmocdepa

- KomnaHujaTa Hyan MOXKHOCTM 3a HanpeayBake, yCOBpLUYyBake U 0byKa

KBanudukauymja

- CO UM 6e3 paboTHO UCKYCTBO (MCKYCTBO BO OMNTUKA Ke ce CMeTa 3a NpeaHocCT)
- lo6pY KOMYHMKALMCKM BELUTUHM

- Komnjytepcku BewtnHn (MS Office)

CuTe 3anHTEpecMpaHM MOXaT Aa ce npujasaT Ha n.gina@maxgroup.al
Camo KaHAMAaaTUTe KoM oArosapaaT Ha nosunumjaTa ke 6uaaT KOHTaKTUPaHM.
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Perfaqgesues Shitjesh
Kohé e ploté
Vendndodhja: PALMA MALL TETOVE
Pér shkak té zgjerimit té punés, Max Optika kérkon Pérfagésues Shitése - 3 pozicione.
Kérkojmé njeréz entuziasté, té pérgjegjshém, gé e duan punén e tyre, pozicioni éshté me kohé
té ploté.

Pérshkrim

Personi do té jeté pérgjegjés pér té gjitha aktivitetet e shitjes, gé nga momenti i kontaktit té
paré me klientin deri né pérfundim té procesit té shitjes dhe shérbimit té tij pas shitjes. Té
kontribuojé né rritjen e bazés sé klientéve té kompanisé, té bashképunojé me té gjithé stafin e
shitjeve dhe departamentet e tjera, pér té ofruar shérbim mé té miré ndaj klientit.
Pérgjegjésité

- Shérbimi ndaj klientit dhe konsultimi

- Zotérimi i aftésive teknike té shitjes, si dhe aftésia pér té mésuar produktet e kompanisé pér
té ofruar shérbim cilésor

- Komunikimi me Menaxherin e dyqganit pér té koordinuar planin mujor dhe géllimet, té
pércaktuara nga Menaxheri i dyganit

- Té marré pjesé aktive né zbatimin e planit té marketingut té& kompanisé né dyqan

- Regjistrimi i té dhénave té sakta né lidhje me kérkesa/porosi té ndryshme qé mund té
dorézohen nga klientét né kompani.

- Kupton dhe zbaton té gjitha politikat, procedurat dhe kodin e etikés sé kompanisé

Ne ofrojme

- Paga konkuruese + bonuse

- Kushte moderne té punés

- Atmosferé e kéndshme pune

- Kompania ofron mundési pér avancim, pérmirésim dhe trajnim

Kualifikimet

- me ose pa eksperiencé pune (eksperienca né optiké do té konsiderohet avantazh)
- Aftési té mira komunikimi

- Njohuri té punés me kompjuter (MS Office)

Té gjithé té interesuarit mund té aplikojné né n.gina@maxgroup.al
Vetém kandidatét gé pérputhen me pozicionin do té kontaktohen.




